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事　例 6

得意技術を活かした
新分野への挑戦をサポート

新分野展開スタートアップ支援

株式会社東協
代 表 者 名：
業 種：
所 在 地：
事 業 内 容：

川端　俊憲
土工・コンクリート工事業、中古自動車小売業
大野市
「建機・圧送ステーション」開設

▶事業を活用した経緯等
　同社は、コンクリート圧送（高所・長距離圧送）を主とした専門工事業である。
　平成20年からは経営革新計画承認事業である ｢即稼働中古コンクリートポンプ車web販売｣ として、
100％自社運営のWEBサイトを立上げるなど業界唯一ともいえる取組を続けてきた。
　創業から30年経過し消費者価値や市場の変化を体感できた
今、保有実績・技術・ノウハウを生かし新たな顧客ニーズに対
応したいと考えた。
　そこで、オペレーションのノウハウを含めた希少コンクリー
トポンプ車のレンタル、自社の整備技術とWEBを活用した即
稼働可能な中古建機販売、圧送技術と設備の展示からコンサル
ティング、これらをワンストップで叶える新事業を開始するこ
ととし、「新分野展開スタートアップ支援助成金」を活用した。

▶活用内容
　本事業が「新分野展開スタートアップ支援助成金」に採択さ
れ、ステーション整備、コンサル＆展示スペース設置等を実施。
問合せ・成約も増加し、全国の顧客が来訪している。
　今後はさらに現場ニーズを反映し、品質を重視した商品ライ
ンアップの充実や、きめ細かい対応を心がけ、高信頼度・高品
質を求める全国の圧送業やゼネコン・建設土木業、さらには、
異業種にまで幅広く提供していきたいと考えている。

利用された企業からの声

　厳しい状況に立たされる建設土木業者にとって、新事業への挑戦は容易ではありませ

んが、環境分析・リサーチ・自社の強みを追求することで、道が広がることを身を持っ

て体験しました。新たなステージにおいて、より特化したプロフェッショナル集団とし

て顧客満足度向上・地域貢献に努めてまいります。

取締役営業部長　川端 隆志　氏


